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De la lista de deseos a la lista de soluciones: los equipos que cambian la forma de limpiar en casa
· El Buen Fin puede ser el momento para adquirir esos equipos para el hogar que llevan tiempo en la lista: 50% de los compradores ya tiene productos en mente antes de la temporada.
· El hogar gana espacio entre las compras de Buen Fin: 24% contempla adquirir electrodomésticos en la edición 2026.
Ciudad de México, xx noviembre de 2026. Tenemos televisiones inteligentes, focos que controlamos desde el celular y dispositivos capaces de automatizar distintas tareas del hogar. Esta evolución tecnológica también ha llegado a algo mucho más cotidiano: la manera en que limpiamos. Hoy existen soluciones cada vez más especializadas para atender cristales, pisos, exteriores o distintos tipos de suciedad de acuerdo con las necesidades de cada espacio.
Y muchas de estas soluciones pueden llevar tiempo en nuestra lista antes de llegar a casa. El Buen Fin abre una oportunidad para retomar esas compras que ya teníamos consideradas y encontrar el momento para hacerlas. De acuerdo con la Asociación Mexicana de Venta Online (AMVO), 50% de los interesados en comprar durante la edición 2026 son compradores estratégicos: ya tienen productos en mente y comparan precios, opciones y reseñas antes de tomar una decisión. Además, 67% comienza a buscar productos con más de una semana de anticipación.
El hogar también forma parte de estas compras planeadas. Para este año, 24% de los potenciales compradores contempla adquirir electrodomésticos, una de las cinco categorías con mayor intención de compra durante El Buen Fin, de acuerdo con la AMVO.
En este contexto, pasar de la lista de deseos a la lista de soluciones también puede significar aprovechar la temporada para incorporar tecnología a tareas que hacemos todos los días. Lavar el coche, darle una buena limpieza al patio, dejar los vidrios sin marcas o resolver rápidamente cuando algo se ensucia en casa son tareas conocidas; lo que ha cambiado son las herramientas que tenemos para hacerlas más sencillas.
Por ello, Karcher, especialista en soluciones de limpieza, propone pasar de la lista de deseos a la lista de soluciones, con equipos pensados para diferentes retos dentro y fuera del hogar.
Un ejemplo son las soluciones portátiles que permiten limpiar justo donde se necesita. OC GoClean!, uno de los nuevos lanzamientos de Karcher Home & Garden, está pensado para esos momentos en los que la suciedad aparece fuera de casa o lejos de una toma de agua: después de una salida, al terminar una actividad al aire libre o simplemente cuando queremos limpiar algo antes de guardarlo o subirlo al automóvil. Su formato compacto permite llevar la limpieza a lugares donde antes podía resultar más complicado.
También están esas superficies que sabemos que necesitan algo más que una pasada rápida. El coche después de varios días de uso, un patio que ha acumulado tierra o una terraza que necesita una limpieza a fondo son algunos ejemplos. Para este tipo de tareas, equipos de agua a presión como K3 Acqua Jet y K4 ayudan a desprender la suciedad acumulada y facilitan la limpieza de exteriores.
Los cristales tienen su propio reto: pueden estar limpios y aun así quedar llenos de gotas o marcas. WV 1 Plus MX ayuda a retirar el agua de ventanas, espejos y otras superficies después de limpiarlas, evitando goteos y ese repaso adicional que muchas veces hacemos para conseguir un acabado uniforme.
Y están también los pequeños accidentes de todos los días: se cae una bebida, entra tierra a casa, quedan migajas en el piso o aparece suciedad que queremos retirar rápidamente. WDL Compact MX, otro de los nuevos lanzamientos de la marca, permite aspirar tanto residuos secos como líquidos con un mismo equipo. A estas novedades se suman las soluciones de Home Care de Karcher, ampliando las opciones para incorporar tecnología a distintas tareas de limpieza en casa.
“Así como la tecnología ha transformado la manera en que nos comunicamos, trabajamos o disfrutamos nuestro tiempo en casa, también está cambiando la forma en que cuidamos nuestros espacios. Hoy podemos elegir soluciones mucho más específicas según lo que queremos limpiar, dónde queremos hacerlo y el resultado que buscamos. En Karcher desarrollamos tecnología pensando en esas necesidades cotidianas, para que las personas puedan encontrar el equipo adecuado para cada reto de limpieza”, señaló Frank Toro, Gerente de Marketing y Producto de Consumer en México de Karcher.
Así, esa tecnología que lleva tiempo en la lista puede encontrar en El Buen Fin el momento para convertirse en una solución cotidiana. Más allá de elegir únicamente por el descuento, la oportunidad está en llevar a casa ese equipo que ya teníamos en mente y que puede hacer más sencilla una tarea que seguirá ahí mucho después de que termine la temporada de promociones.
Durante El Buen Fin 2026, del 13 al 17 de noviembre, Karcher contará con descuentos de hasta 40% en equipos seleccionados de su portafolio Home & Garden.
Para conocer los equipos participantes y promociones disponibles durante El Buen Fin, visita los canales oficiales de Karcher.

Sobre Karcher  
Karcher es el proveedor líder de tecnología de limpieza en todo el mundo. La empresa familiar emplea más de 13,498 trabajadores en más de 160 filiales en 82 países. Para proporcionar un servicio de postventa continua en todo el mundo, dispone de 50 mil puntos de servicio en todos los países. Su pasión es tomarse en serio la responsabilidad de las personas, su cultura y su medio ambiente. 
Para más información, visita www.kaercher.com/mx
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