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Wat is of was jouw grootste
uitdaging als ondernemer? 

Voor ik van start ging met Ritchie, werkte
ik 22 jaar in grote, internationale bedrijven.
Ik had dus hier en daar wel ervaring
opgebouwd, maar van bepaalde aspecten 
rond het ondernemerschap had ik nog
geen kennis.

Wat mogen andere ondernemers
niet onderschatten? 

De meerwaarde van een sterk netwerk.
En hoe waardevol het is om je te laten
omringen door gelijkgestemden. Als je
samenzit met ondernemers die dezelfde 
hoogtes en laagtes meemaken, voel je
een soort geborgenheid. Die komt van
pas tijdens moeilijke momenten.

The who:
Chief lemonade maker bij Ritchie. 

-
The what:

Ritchie is een Belgisch limonade-
merk, dat natuurlijke ingrediënten 
gebruikt en wegblijft van bewaar-

middelen. 
-

The why:
We brengen de limonade van 
vroeger terug bij de mensen.

-
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Waarom doe jij vandaag een beroep 
op de ondersteuning van Start it
@KBC en Netwerk Ondernemen?

Omwille van het netwerk en de workshops 
rond zelfontwikkeling. Daardoor heb ik 
toegang tot interessante contacten en
kon ik bepaalde zaken versnellen.

Onze vijfde smaak kwam bijvoorbeeld tot 
stand dankzij het netwerk! De workshops 
hebben mij dan weer tot denken gezet 
over waar ik naartoe wil met Ritchie en 
mijn strategie.

Waarom werd je ook mentor
bij Start it @KBC? 

Ik wil starters helpen met zich te
focussen op de juiste activiteiten.
Dat doe ik door de juiste, soms
moeilijke vragen te stellen.

Wat vind je van de samenwerking 
tussen Start it @KBC en Netwerk 
Ondernemen? 

Een slimme keuze. Alsof je van de huma-
niora afstudeert en naar de universiteit 
gaat!

Als je samenzit met
ondernemers die

dezelfde hoogtes en
laagtes meemaken,

voel je een soort
geborgenheid.
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