Communiqué de presse

[image: image1.jpg]basware




Partenaires européens Basware transfèrent leur portefeuille clients vers le cloud

Erembodegem, le 19 novembre 2018 – La solution purchase-to-pay basée sur le cloud de Basware a gagné beaucoup de nouveaux clients, grâce à un réseau de partenaires européens très développé. Le processus de transformation qui permet aux clients de déménager leur procédure P2P dans le cloud, correspond aux objectifs stratégiques de Basware qui consistent à se développer davantage et générer plus de chiffre d’affaires dans le cloud. 

Voici quelques exemples du succès du réseau de partenaires puissant de Basware : 

· Icreative a signé une convention avec la société allemande Klöckner Pentaplast, leader mondial des conditionnements flexibles, des imprimés et des solutions spéciales. Grâce aux solutions de Basware et le soutien d’Icreative, Klöckner Pentaplast met en oeuvre des possibilités d’automatisation pour l’administration des créanciers dans différents pays. 
· Fluxym a signé un accord avec une compagnie d’assurances française. L’accord couvre l’entière solution purchase-to-pay avec la possibilité de recevoir les factures électroniquement. Les derniers trois mois Fluxym a pu signer deux autres nouveaux clients pour la solution P2P de Basware. 
· En Belgique, Finder Financials a conclu un accord avec Panasonic Energy Europe, la branche européenne des batteries pour consommateurs de Panasonic. Basware et Finder Financials vont transférer l’administration des créanciers vers le cloud et ainsi mieux servir les souhaits des clients en ajoutant des analyses, le management des ventes et la facturation.  
· Dimo ​​Software est entré en affaires avec un donneur d’ordres français, leader mondial dans le secteur des semences. Le client veut déménager le traitement de sa facturation vers le cloud et augmenter sa visibilité en utilisant les possibilités d’analyse de Basware. 
· Arcplace s’est engagé dans des affaires avec une société de labellisation et d’emballage suisse. Le nouveau client mettre en oeuvre une solution ‘basée cloud’ pour l’administration des créanciers, ainsi que pour les possibilités d’é-facturation et d’analyse. 

Dany De Budt, country manager chez Basware: « Je suis ravi que des entreprises de renom dans leur brache aient choisi de développer leurs processus de créanciers et d’achats avec nous. Grâce à la communauté de partenaires forte de Basware ces clients ont un avenir rose dans le cloud. » 
À propos de Basware
Basware est un fournisseur influent de solutions P2P en réseaux, de e-facturation et de services financiers innovants. Le réseau commercial et financier de Basware et présent dans plus de 100 pays et relie des entreprises dans le monde entier. Basware dispose également du plus grand réseau commercial ouvert du monde qui génère une excellente collaboration entre les entreprises, quelle que soit leur taille. En simplifiant et en harmonisant les processus financiers, ces entreprises peuvent tirer le maximum de leurs activités commerciales. Elles peuvent ainsi réaliser d’importantes économies, élaborer des modes de paiement plus efficaces et construire de meilleures relations avec leurs fournisseurs. Pour plus d’infos : www.basware.com
Suivez Basware sur Twitter via @BaswareBV et @Basware. Pour les dernières nouvelles vous trouverez Basware sur LinkedIn, Facebook et le blog. Inscrivez-vous ici pour recevoir la newsletter et rester au courant des derniers développements. 
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