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La Caisse d’Epargne Nord France Europe 

s’implante en Belgique 

et inaugure sa succursale 

Grands Comptes à Bruxelles
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Philippe Lamblin, 

Président du Conseil d’Orientation 

et de Surveillance



Présentation de la Caisse d’Epargne Nord France Europe, 

banque coopérative de proximité

Les priorités stratégiques 2013 - 2015

Les principales ambitions

1ere succursale en Belgique

Questions-réponses
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La Caisse d’Epargne Nord France Europe est aujourd'hui une

banque coopérative régionale, demain euro-régionale.

Elle exerce son activité principale sur l'ensemble de la Région

Nord Pas de Calais.

Elle est une des 17 Caisses d’Epargne françaises, au sein du

Groupe BPCE (Banque Populaire - Caisse d'Epargne).

Avec 22 Milliards d'euros de bilan, c'est la sixième Caisse

d’Epargne en terme de taille et une des trois premières en terme de

performance économique et de ratios de fonds propres.



 Le Groupe BPCE est le 2ème groupe bancaire

Français grâce à ses deux enseignes phares que

sont les Caisses d’Epargne et les Banques

Populaires.

 115 000 collaborateurs au service de 36 millions de

clients

 Fidèle à son statut coopératif, le groupe BPCE

accompagne ses clients dans leurs projets,

contribuant ainsi à 20% du financement de

l’économie Française.
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Le Conseil d’Orientation et de Surveillance (COS) : 

Président : Philippe LAMBLIN

1er Vice Président :  Charles DEPOORTER 

2ème Vice Président : Pascal DEGRELLE

Secrétaire : Léon Sylvain LENTENOIS

LES INSTANCES GOUVERNANTES 

DE LA CENFE

La Caisse d’Epargne Nord France Europe s’appuie sur un mode de

gouvernance dualiste. La fonction de gestion est dévolue au Directoire

qui en assume la responsabilité et veille à la nécessaire rentabilité

économique de la Caisse. Ce Directoire est nommé par le Conseil

d’Orientation et de Surveillance qui, constitué de représentants des

sociétaires, des salariés mais aussi des représentants des collectivités

locales, exerce une mission de contrôle.
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 Le Directoire :

Président : Alain DENIZOT

Pôle BDD : Daniel BRICKA

Pôle BDR : Pascal ARNOULT

Pôle Ressources : Christine GOEURY 

Pôle Finance : Bertrand DUBUS

P ARNOULT, A DENIZOT, C GOEURY, B DUBUS, D BRICKA
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UNE BANQUE COOPERATIVE DE 

PROXIMITE DU NORD-PAS DE CALAIS

1 CONSEIL D’ORIENTATION ET DE SURVEILLANCE et 1 DIRECTOIRE

12 SOCIETES LOCALES D’EPARGNE et 216 ADMINISTRATEURS

345 000 SOCIETAIRES

1,8 MILLION DE CLIENTS

260 POINTS DE VENTE (dont 1 E-AGENCE)

6 CENTRES D’AFFAIRES dont 1 à BRUXELLES

2.300 COLLABORATEURS
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Les 12 Sociétés Locales 

d’Epargne



 Particuliers

 Gestion Privée et Banque Privée

 Professionnels (artisans, commerçants, professions libérales, TPE)

 Associations de proximité

 Entreprises

 Professionnels de l’Immobilier

 Economie Sociale

 Logement Social

 Secteur Public

UNE BANQUE AU SERVICE DE CLIENTÈLES

MULTIPLES, PRÉSENTE SUR L’ENSEMBLE DES

MARCHÉS RÉGIONAUX

Banque de Détail

Banque des Décideurs en Région
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12Un vaste réseau de proximité
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- A LILLE : 

3 MARCHÉS CENTRALISÉS PROFESSIONNELS 
DE L’IMMOBILIER/ LOGEMENT SOCIAL/SECTEUR 
PUBLIC

2 MARCHÉS CENTRALISÉS ENTREPRISES ET 
ECONOMIES SOCIALE SUR ACTIVITÉS GRANDS 
COMPTES FRANCE

- 4 CENTRES D’AFFAIRES DE PROXIMITÉ 
( LILLE, LENS, VALENCIENNES, COQUELLES) SUR 
PME ET ASSOCIATIONS

- 1 CENTRE D’AFFAIRE SPÉCIFIQUE ( 
BRUXELLES) DÉDIÉ AUX GRANDS COMPTES 
ENTREPRISES BELGES

COQUELLES



LILLE



LENS

 VALENCIENNES



BRUXELLES



Centre d'affaires Littoral Centre d'affaires Lille

Centre d'affaires Lens Centre d'affaires Valenciennes
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LA BELGIQUE, CONTINUITÉ 

TERRITORIALE NATURELLE POUR 

NOTRE CAISSE
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Alain Denizot, 

Président du Directoire



La CENFE: UNE BANQUE SOLIDE ET PERFORMANTE

INDICATEURS ECONOMIQUES :

PNB : 485 M€

Coefficient d’exploitation (avant coût du risque) : 

60 %

Résultat Net : 95 M€

Fonds Propres : 1,7 Md €

Ratio Tier One : 17,7 %

Ratio de liquidités : 110 %
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NOS PRIORITES STRATEGIQUES

Un développement offensif
 Stratégie de développement, intensive et extensive adaptée à chaque

marché ou segment, avec comme levier « l’activation client », la conquête

interne et externe et une accélération en termes d’équipement.

Une performance globale
 Ambition permanente d’un haut niveau de performance globale

économique, commerciale, client, managériale, sociétale avec un objectif

confirmé de création de valeur.

La différenciation
 Volonté de se différencier de la concurrence et satisfaire nos clients en

appui sur les compétences, la mobilisation, les engagements de services, le

modèle coopératif d’une banque régionale, l’innovation et une démarche

permanente d’amélioration des process.
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NOS PRINCIPALES AMBITIONS

Développement des 3 relais de croissance :

 Marché des Entreprises

 Marché des Professionnels

 Marché de la Gestion Privée / Banque Privée
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Un investissement d’un million d’euros

 Les raisons de cette implantation :

une première étape pour mieux connaître les attentes du 

marché belge

La Belgique : un marché d’avenir

Volonté d’accompagner les entrepreneurs belges

 Le positionnement : 

Un petit acteur, porteur de valeurs

Une dynamique de développement

 Notre marché en Belgique :

Toutes les entreprises de taille intermédiaire
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LA SUCCURSALE À BRUXELLES



La Belgique représente un marché complémentaire et un 

véritable relais de croissance pour notre Caisse

Nord-Pas-de-Calais Belgique     

X 6

4 millions 

d’habitants
X 2,7

11 millions 

d’habitants

300 entreprises

CA > 50 M€

1900 entreprises

CA > 50 M€

NOTRE IMPLANTATION EN BELGIQUE



Un développement conforme à notre stratégie 

OFFENSIF et RENTABLE :

Un besoin de financement important sur le 

marché des Grands Comptes Belges

Des premières approches très encourageantes 

dans le cadre de la « Libre Prestation de 

Services » en 2013
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NOTRE IMPLANTATION EN BELGIQUE



Un développement conforme à notre stratégie 

de DIFFERENCIATION :

L’implantation d’une banque mutualiste est 

porteuse de valeurs vis-à-vis de nos clients 

Français et Belges

La CENFE est l’une des premières Caisses 

d’Epargne au sein du groupe BPCE à s’implanter 

à l’étranger durablement (succursale, banque de 

plein exercice etc…)
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NOTRE IMPLANTATION EN BELGIQUE
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Pascal Arnoult, 

Membre du Directoire 

chargé du Pôle Banque des 

Décideurs en Région



La cible : le marché des grandes entreprises belges 

Au démarrage, les prospects sont les entreprises avec 

un Chiffre d’Affaires supérieur à 50 M€

Produits : 

 Crédits en syndication et club deal 

 Flux et comptes de dépôt 

 Placements sécurisés
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NOTRE IMPLANTATION EN BELGIQUE



NOTRE IMPLANTATION EN BELGIQUE

Les Directions Supports de la société mère mettront leurs services à disposition

de la succursale belge. Elles exerceront les mêmes fonctions que pour tous les

centres d’affaires de la Caisse.



Une équipe dédiée au cœur de l’Europe à 

Bruxelles

Le centre d’affaire de Bruxelles est implanté avenue Louise en lieu 

et place de l’ancienne succursale de la BCP

La succursale et toutes ses activités sont de « droit belge ». Elle 

rend compte de son activité auprès des instances locales (BNB 

notamment).

4 personnes constitueront cette équipe 

 Un directeur de succursale

 3 commerciaux dédiés

NOTRE IMPLANTATION EN BELGIQUE



MERCI POUR VOTRE ATTENTION

QUESTIONS-REPONSES
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