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De studie naar de Belg en zijn hypothecaire lening werd tussen 8 en 15 december uitgevoerd door marktonderzoeksbureau 
iVOX, in opdracht van bpost bank. De data werden online verzameld bij een representatieve steekproef van 1.000 Belgen die 
de afgelopen 5 jaar een woning gekocht of gebouwd hebben of die dat de komende 5 jaar zullen doen.
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Be lg  v indt  communicat ie  we in ig  t ransparant

BANKEN GEVEN BIJ  EEN EERSTE BEZOEK NOOIT METEEN  
HUN LAAGSTE RENTEVOET

DE TARIEVEN VOOR EEN HYPOTHEEKLENING ZIJN BIJ  
DE MEESTE BANKEN DUIDELIJK

BANKEN MAKEN HYPOTHEEKLENINGEN MET OPZET  
INGEWIKKELD ZODAT JE  MOEILIJK KAN VERGELIJKEN

ALS JE  EEN HYPOTHEEKLENING WIL  AFSLUITEN,  WEET JE  OP  
VOORHAND WELKE EXTRA KOSTEN JE  HIERVOOR MOET REKENEN
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